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יזמיניסיוןחסרילמשתתפיםמיזמיםוהקמתאיפיוןבתהליכייזמיםהמשמשיםמעשייםבכליםותרגולידעיקנההקורס

מודלים:בקורסשידונוהנושאיםבין.והגלובליתהישראליתמהמציאותיזמותשללדוגמאותיתייחסווהתרגולהלמידה.קודם

–עסקיתהתכנית,חדשיםלמיזמיםאסטרטגיהעקרונות,צוותוהצמחתלבחירתכלים,ספיראליויישוםתיכנון,עסקיים

ניתוחי,דיונים,הרצאותמשלביםהשיעוריםחדשיםלמיזמיםשוויהערכת,המימוןומקורותיזמות,וניתוחומבנהמטרות

והכליםהשיטותביטוילידיבאיםשבוהאופןאתולהמחישהיישומיתהתשתיתאתלהעניקהמיועדיםומצגות,אירוע

.יזמייםצוותיםלהובלתהמשמשים

המפגשיםבמהלךגלישהיםהמאפשרסמארטפוןאו/וטאבלטאו/וניידבמחשבשימושדורשתבקורסהשתתפות

https://coller.tau.ac.il/BA-students/programs/2019-20/management/exams-sem1
https://coller.tau.ac.il/BA-students/programs/2019-20/management/exams-sem1
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למידהתפוקות

:הסטודנטיוכלבהצלחההקורססיוםעם

שימושבהםלעשותוהמקוםשנלמדוהשוניםהכליםאתלתאר1.

המיזםבחיישלבבכלליישוםהנכוןהכלימהולהחליט2.

חדשמיזםהקמתבעתשנלמדוהכליםאתליישם3.

הציוןוהרכבבקורסהסטודנטהערכת

הערות/קבוצהגודלתאריךמטלהיחסימשקל
40%

(4 X 10%)
)6מתוך(קבוצתייםתוצרים4הגשת
הקורסבמהלךמפגשכלבסוף

הסמסטרבתחילתיפורסםהקורסבתוכניתכמפורט

הקורסבתוכניתכמפורטבקורסגמרמצגת20%
הבחינותבלוחכמפורטהקורסבסוףלהגשהביתמבחן40%

.)5סעיף(השיעוריםבכלנוכחלהיותחייבתלמידהאוניברסיטהתקנוןי"עפ*

ישכילמזכירותלהודיעהמורהרשאי,פעילבאורחהשתתףשלאאופעילההשתתפותהמחייבמשיעורהנעדר,תלמיד*

)זהקורסבגיןבתשלוםיחויבהתלמיד(.המשתתפיםמרשימתשמואתלמחוק

בקורסהמטלותפירוט

ובחינה,קבוצתיות/אישיותעבודותהכנת,רקעחומרקריאת,המקווניםלשיעוריםקשובהצפיהנדרשתהקורסבמסגרת

.)בנפרדימסרוהעבודותלהכנתהנחיות(.הקורסבתוםהחומרשלמסכמת

עוברציוןלקבלתחובהיש–הקורסמציון40%ומשקלההקורסיחומרכלעלתחול)הביתבחינתאו(המסכמתהבחינה

.הבחינהציוןיהיהבקורסהסופיםציונבבחינהושייכשליםסטודנט.בקורסעוברציוןלקבלכדיבמבחן)60(

הסטודנטיםי"עהקורסהערכת
.והאוניברסיטההסטודנטיםצרכילטובתמסקנותלהסיקמנתעלהוראהבסקרישתתפוהסטודנטיםהקורסשלבסיומו

הקורסאתר
ובכלל,השיעורלפני,שבועמדיבולהתעדכןמומלץלפיכך,לסטודנטיםהודעותימסרובוהמרכזיהמקוםיהווההקורסאתר

.)למשלהבחינהעינייניתיאוםלצורך(.הסמסטרבתוםגם–

.באתרהקורסבאתריהיוהקורסשקפי

אלוכל.בלבדבכותרתמופיעיםאובשקפיםמופיעיםשאינם)דוגמאותובפרט(נושאיםגםידונובכיתה-לבכםלתשומת

.הקורסמחומרנפרדבלתיחלקהינם

הקורסתכנית

ההוראהעוזרל(במייל)מראשהודעהמחיבתהקורסממטלותאלובאיעמידהאיכל
קורסב
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**הגשות/קריאה*הלימודנושאינושאתאריךשיעור

פתיחה112/10
יזמי/אישיוחזון

.והתהליךהקורסשלקצרתאור,כרותיה
המיזםשלשלהוההשלכותיזםלהיותהמוטיבציה

.והצוות
(1)

219/10Ideation
והזדמנויות

ובחירתטוביםרעיותאיתור,מוחותסיעור
.למימושטובות,הזדמנויות

(2)
Aהגשה

המודלבקנווסושימושהמושגעםהכרותעסקייםמודלים326/10
'וכד-LEANהקנבס,העיסקי

(3,4)
Bהגשה

אסטרטגייםכלים42/11
ליזם

PESTOהמודלעםהכרות.הגדרות:אסטרטגיה
.המיזםפיתוחככלי,מגמותוניתוח

(5)
Cהגשה

ספירליתיכנון59/11
תיכנוןכנגד)גאנט(הקלאסייםהתיכנוןכליהבנת
.ספירלים/איטרטיבייםכליםעםוודאותבתנאי

Facts Vs Opinions

(6)
Dהגשה

616/11Validation
Techniques

באמצעיםותיקופןעבודההנחות,עובדות
בשיטותשימוש.ואמיניםרלוונטיים,ישימים
Eהגשה.הערכותאימותלטובתמחקר

723/11Go To Market
בהתחשבלשוקהכניסהאסטרטגייתבניית

המשתמשיםופרופיליChasem-הבמחסומי
.השונים

(7)

830/11Funnelingהגשה.להכנסותמשיווקההמרהמערךוחישובניתוחF

97/12New Venture
Finanace

Nap(ראשוניכדאיותחישוב Math(,חישובי
CVP,ורווחתזריםשיקולי

לקבוצותחלוקה
הגמר'לפיץ

התבוננות,דוגמאות,ותהליךמבנהמטרותעסקיתתכנית1014/12
(8).לקצהמקצהעיסקיתבתוכנית

1121/12The Pitchהאולטימטיביתוהמצגתמיזםלהציגהדרך
(9).)בקבוצותתרגול(.למשקיעים

היזמיתהסביבה1228/12
הנדרשיםהתנאיםמהם,יזמיהאקוסיסטםעל

תמיכהגופי,משקיעים,מנטורים,מיזםלהקמת
(10).ועודאקסלרטורים

גמרמצגות134/1/22
מסכמתמצגת.הקורסוסיכוםבכליםמשולבשימושקורסוסיכום

.לשינוייםבסיסנתונההתכנית*

)A…F(האפשריותההגשות6מתוך4רקלהגישיש**

חובהצפייה/קריאה
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רשותתוקריא

 The four steps to Epiphany – Steven Blank, 2010.

 The Lean Start-up – Eric Ries, 2011. ( עבריתמהדורה - 2021)

 The business model canvas http://www.businessmodelgeneration.com/canvas/bmc
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